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Desde lacreacidnde la OMC en 1995, su poderio creciente surge del papel cadavez mas
importante del comerciointernacional. El aumento del tamafio de laagendade laOMC, que
incluye nosdélolanegociacidon de reglas parael comercio de bienesy servicios, comotambiénde la
propiedadintelectual, en unacadavez mas ampliagama de actividadesy sectores econdémicos, la
hace cada dia mas y mds poderosa. Las reglas negociadas y firmadas porlos paises que integran|a
OMC terminan pordeterminaruna "constitucidon supra-nacional" que debe seracatada, debido al
poderde sancionar que tiene esaorganizaciony aunque no siempre esas reglas sean negociadas
de forma transparente y democratica. Laexpansion descontrolada del comercio bajo el sistema
multilateral de laOMC, incluyendo los acuerdos regionales y bilaterales tales como el ALCA, y los
diversos Tratados de Libre comercio (TLCs) en negociacion o firmados enlaregion como el NAFTA,
el CAFTA, EUA-Chile o EUA-Pacto Andino, entre otros, han marginalizado las preocupaciones sobre
el desarrollohumanoylos derechos humanos. Las reformas estructurales, las politicas de
intensificacién del comercioy laliberalizacion financiera fueron propuestas vendidas como
mecanismos que permitirian el desarrolloy, al mismo tiempo, laampliacién del acceso de las
mujeres al empleo, entre otros aspectos. Sin embargo, las evidencias y estudios muestranque
estas politicasy reformas han generado unaserie de efectos negativos sobre los derechos de las
mujeresy subienestar. Lardpidaapertura de las economias de los paises en desarrollo estd siendo
asociadacon la disminucién de losingresos reales, como la pérdida de proteccidonenlalegislacion
laboraly con laretiradade laresponsabilidad de los Estados en términos de lareproduccién social
(cuidado de lafamilia, provisidon de servicios sociales y servicios publicos esenciales). Al mismo
tiempo, haaumentado lavulnerabilidad de lasalud, integridad fisicay bienestar de las mujeres
que oscilan entre laeconomia productivayla economiadel cuidados. Por estas razones, dentro
del Movimiento Internacionalde Mujeres debemos enfatizarlanecesidad de introducirla
perspectivade géneroenlasnegociacionesy, al mismotiempo, llevar nuestra participaciéon
politicaa los grupos de liderazgo de las organizaciones progresistas y colectivas. Adicionalmente,
debemos vincularnos con los movimientos sociales y las ONGs que luchan por los derechos en un
sistema econdmico volatil, através de un marco de accién critico, feministay de compromiso
constructivo.

En este sentido1alGTN -Red Internacional de Géneroy Comercio-, organizada en siete regiones
del mundo, se constituye como un recurso técnicoy politicoen el dreade las negociacionesde
comerciointernacional paraidentificar los impactos de estas sobre las mujeres, al mismo tiempo,
para contribuira la modificacidn de las decisiones comerciales desde el punto de vistade la
mejoriade la situacién de las mujeresy también parala disminucion de las desigualdades de
género.



